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Global Scanning Denmark A/S

Business Development Manager
job@globalscanning.com

International Business Development Manager

Braender du for Business Development?

e Faerdes du godt i et internationalt arbejdsmilja?
e Har du styr pa din veerktgjskasse?
e Og kan du motivere og udvikle business partnere?

Sa er du maske vores nye kollega til en nyoprettet stilling som Business Development Manager pa
vores hovedkontor i Allergd.

Global Scanning Denmark A/S er verdens stgrste producent af storformat scannere. Scannerne
anvendes globalt af professionelle kunder til at digitalisere storformat tegninger, kunst, billeder,
fotos, kort, bager, design, emballage etc.

Slutkunderne spaender vidt — indenfor private og offentlige virksomheder som alle arbejder med
dokumenter i A2-A0 formater — eller starre.

Vi har prisvindende teknologiske produkter, og er markedsledende med contex.com,
colortrac.com, scandimension.com. Dertil kommer vores salg til farende OEM printerproducenter.
Vores brands szelges gennem distributgrer i over 100 lande.

Vi er ca. 150 medarbejdere pa kontorerne i Danmark, England, USA, Japan og Kina.
Virksomhedens internationale hovedkontor ligger i Allerad, hvor vi har til huse i store lyse lokaler.

Jobbet:

Jobbet vil veere at udvikle og vedligeholde samarbejdet med vores distributgrer. Det kreever
evnerne til at arbejde strategisk med vores partnere og markeder via analyser, markedsplaner og
kundeplaner altsa en stor del marketing forstaelse og en stor del kommerciel indsigt.

Det er vigtigt, at du braender for Business Development og har evnerne til at skabe nye
forretningsmuligheder og fastholde langvarige relationer.

Salget foregar gennem et antal af loyale distributerer, som skal fastholdes og udvikles, og den del
varetages af vores regionale Sales Managers, som stgttes af vores globale marketingteam.
Imidlertid, vil der veere et antal af vores distributgrer og markeder som kraever mere
opmaerksomhed og planer for at sikre, at det fulde markedspotentiale opnas. Dette bliver dit
omrade, og vi forestiller os, at du vil have et vist antal markeder/distributgrer som fokus ad gangen,
og at du sa vil skifte til andre, nar disse markeder er Igftet.
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WHEN IMAGING MATTERS


https://contex.com/
https://www.colortrac.com/
https://scandimension.com/
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Du far reference til CCO — men vil have teet samarbejde, bade med vores globale marketing team
og de regionale Sales Managers.

Forudsaetningerne for at lykkes i stillingen er, at du kan:
¢ |dentificere og udvikle markedsmuligheder og partnerskaber pa tveers af regioner.

e Laegge en Go-To-Market plan for det geografiske omrade, samt en partner plan og
eksekvere pa den for at na KPl'er og mal.

o Initiere forskellige kundeevents med fagligt og kommercielt fokus.

e Have viden om markedet, konkurrenter og deres ydelser for at sta staerkere overfor
kunderne.

o Samarbejde teet med marketing og salg for at sikre konsistens i brand- og
produktoplevelser pa tveers af markeder.

Det er essentielt, at du har en staerk marketingerfaring, for at kunne lave de rette analyser og
dermed tiltag.

Hvem leder vi efter:
Vi leder efter en steerk Kommerciel/marketing profil som har fokus pa at udvikle markedspotentialet
gennem distributgr-salg. Du er forhandlingsvant pa mange niveauer i en organisation, og kan
analysere og se potentialer og muligheder i et marked. Du star i spidsen for at initiere, booke og
afvikle partnermgder, og arbejder teet sammen med den gvrige salgs- og marketing organisation.
Hvem er du:
Du har en solid erfaring indenfor salg/marketing og Business Development og har en
bacheloruddannelse i Business/Marketing eller lignende.
Helt konkret forestiller vi os, at du:

e Har minimum 5 ars erfaring med internationalt B2B-salg- og business Development.

e Har dokumenteret erfaring med international Distributgr-salg og udvikling af salgspartnere.

o Har staerke analytiske og strategiske feerdigheder til at omseaette data til
handlingsorienterede action points.

e Har erfaring i CRM-systemer som Salesforce samt brugen af Microsoft office pakken.

e Kan motivere andre, har et hgijt personligt drive, positiv attitude og er motiveret af ambitigse
mal.

Page 2



<=+ GLOBAL

“ht SCANNING

e Har fremragende kommunikations- og forhandlingsevner og kan opbygge steerke tillidsfulde
relationer.

o En positiv, proaktiv, struktureret og resultatorienteret tilgang til opgaverne.
o Errejsevant og har interesse i at faerdes i et internationalt arbejdsmiljg.

Du kommer til at arbejde fra vores adresse i Allergd for at skabe den ngdvendige
samarbejdsrelation til kollegaerne. Ligeledes er der mulighed for hjemmearbejde nar det passer
ind. Da jobbet er internationalt, kan du forvente rejseaktivitet efter behov.

Vi er 100% internationalt orienteret og servicerer distributgrer i 100 lande. Vi kommunikerer pa
engelsk. Du skal derfor veere flydende pa bade dansk, engelsk og gerne flere andre sprog som
spansk, tysk og fransk etc.

Vi tilbyder:
e En moderne og attraktiv virksomhed i udvikling.
e Frihed under ansvar og mulighed for at prave dine gode ideer af.
e Etinspirerende arbejdsmiljg med dygtige og kompetente kolleger, som du man sparre med
om dine forslag og strategiske input.
o Fleksible arbejdstider.
¢ Moderne arbejdsveerktgjer, som ggr din arbejdsdag sjovere og mere interessant.
e En konkurrencedygtig lan.
e Pension og sundhedsforsikring.
e Fri mobil.
¢ Rigtig god kantine ordning.

Tiltreedelse efter aftale.

Vil du vaere en del af vores team?
Har du spgrgsmal til stillingen, er du ogsa velkommen til at kontakte, os pa job-mailen nedenfor.

Send en motiveret ansagning med CV, gerne med foto til job@globalscanning.com, snarest muligt.
Det er vigtigt at du sikrer dig at der i emnelinjen star Business Development Manager.

Ansattelsesprocessen:
Vi starter ansaettelsesprocessen i januar 2025 og vurderer ansggningerne Igbende.

Vi inviterer til samtale, nar vi mener, der er interessante kandidater, sa hvis dette lyder som dit livs
maske vigtigste job, sa opfordrer vi dig til at sage stillingen hurtigst muligt.

Vi gleeder os til at hgre fra dig! — Join the Global Scanning team!
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